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the performance company

Fir unseren Mandanten, die ValueClick Deutschland GmbH, suchen wir zum nachstméglichen Zeitpunkt
einen vertriebsstarken

Sales Manager Commission Junction + ValueClick Media (m/w)
(Munchen)

Unser Mandant, die ValueClick Deutschland GmbH, ist eine 100%ige Tochter der ValueClick Inc, einem der
weltweit flhrenden Anbieter performance-orientierter Online Marketing-Lésungen. ValueClick fasst
erfolgreiche Marken, wie ValueClick Media, Commission Junction, Mediaplex, PriceRunner und Search123
unter einem Dach zusammen und deckt somit die gesamte Bandbreite digitaler Marketing-Lésungen ab.

Hierum geht es:
o Aktiver Verkauf der Commision Junction und ValueClick Media Produkte und Dienstleistungen
Selbststandige Analyse und Identifikation von Businesspotentialen
Akquise von Neukunden fir unseren Mandanten
Strategische Ausrichtung und Planung der Verkaufsaktivitaten
Betreuung von Bestandskunden (Agenturen und Direktkunden)
Erstellung von Prasentationen
Betreuung des gesamten Vertriebsprozesses von der aktiven Kundenansprache bis zum
Vertragsschluss und Ergebnisbesprechung
Reprasentation auf Messen und Veranstaltungen
e  Marktbeobachtung und Analyse
o Weiterentwicklung und Steuerung der strategischen Kundenbindung

Das bringen Sie mit:

o Ausgepragte Kundenorientierung und Kommunikationsfahigkeit
Erfahrungen im Online-Sales
Kontakte in der Online-Marketing-Branche von Vorteil
Kreativitat und fundiertes Online-Marketing-Know-How
Gute Fremdsprachenkenntnisse (Englisch)
Analytische Fahigkeiten und Zahlenverstandnis
Technisches Grundverstandnis von Web-Technologien
Sicherer Umgang mit den gangigen Office Programmen
Teamgeist, der Wille zum Erfolg sowie ein sicheres Auftreten

Fuhlen Sie sich angesprochen? Dann Uberzeugen Sie uns mit Ihrem aussagekraftigen, individuellen und
informativen Anschreiben. Lassen Sie uns lhre Grinde und Motivation wissen, weshalb Sie sich fur die
Tatigkeit als Sales Manager Commission Junction + ValueClick Media (m/w) bewerben. Wir bitten Sie Ihre
Unterlagen per E-Mail mit Ihrem Lebenslauf und Zeugnissen (max. 2 MB) an folgende Adresse zu schicken:
paulina.braun@revenue-maker.de

Die vertrauliche Behandlung Ihrer Unterlagen und die Berlcksichtigung von Sperrvermerken sichern wir
Ihnen uneingeschrankt zu.
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